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Prezado Empresário,
 
O portal NEGÓCIOS DO BEM é uma iniciativa do Governo
do Estado de São Paulo, através da Secretaria de
Desenvolvimento Econômico, em parceria com a empresa
Datalogix, para conectar fornecedores de insumos e
matérias-primas com empresas produtoras,  promovendo
as empresas paulistas e gerando negócios.
 
Ações articuladas promovem a conexão entre empresas,
garantindo a continuidade da produção de suprimentos,
ou mesmo para atender as novas demandas de mercado,
no caso de empresas que estão realizando a reconversão
industrial.
 
O NEGÓCIOS DO BEM  objetiva ser o meio adequado para
o estabelecimento do elo entre fornecedor e produtor, ou
empresas que tenham excedente de insumos que possam
contribuir entre si, possibilitando o “match” entre oferta
e demanda, fazendo com que a produção de itens
indispensáveis de abastecimento para a população não
sejam paralisados ou prejudicados, encurtando distâncias
e permitindo a realização de negociações  e contatos de
forma ágil e eficiente.
 
Desejamos a vocês boas conexões e sucesso!

ATENCIOSAMENTE,

SECRETARIA DE DESENVOLVIMENTO

ECONÔMICO DO ESTADO DE SÃO PAULO
1



SOU EMPRESA CADASTRADA,

E AGORA?

Como ferramenta de conexão entre empresas produtoras ou com excedentes de
matéria-prima e empresas que demandam matérias-primas diversas, a plataforma
traz para o fornecedor a conexão com os produtores que estejam necessitando de
insumos e matérias-primas, possibilitando o acesso a novos mercados e
compradores; para o comprador fornece eficácia ao identificar e conectar
rapidamente potenciais fornecedores, evitando a paralisação da produção por falta
de insumo.
 
O NEGÓCIOS DO BEM é aberto para todas as empresas paulistas.
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COMO FAÇO
UM ANÚNCIO?
Ao acessar a aba MINHA CONTA pela primeira vez, você
precisa confirmar os dados pessoais fornecidos
anteriormente no formulário de inscrição.

ALTERE SUA SENHA

A senha deve ser pessoal e intransferível.
Lembre-se de anotá-la ou salvá-la em algum lugar.

CONFERIR DADOS

Ao acessar a plataforma pela primeira vez após o
recebimento de login e senha, é necessário

conferir informações e preencher as áreas em
branco, realizando as alterações necessárias. O

preenchimento do texto SOBRE é imprescindível,
ele servirá para descrever o seu trabalho e

apresentá-lo para o usuário. IMPORTANTE: não
esqueça de inserir a foto do perfil, sendo, de

preferência, o logo da sua empresa.
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DESCRIÇÃO: Este campo deverá ser preenchido com
uma descrição detalhada do produto anunciado. Escreva
o máximo de informações sobre a mercadoria, incluindo
dimensões, matéria-prima, formas de pagamento,
formas de envio e outras informações que achar
pertinente para que o cliente consiga avaliar seu
produto. IMPORTANTE: Quando for descrever as
medidas de um produto tridimensional descreva como
ALTURA (H) x LARGURA(L) x PROFUNDIDADE (P),
quando bidimensional ALTURA x LARGURA. Em caso
de produtos em formato circular informar o
diâmetro (D). Medida padrão em centímetros (cm).

NOVO PRODUTO

IMAGENS: São essenciais para apresentação de seu
produto. Escolha uma boa foto que apresente os
aspectos gerais do mesmo. Produtos com fotos
vendem mais.

CATEGORIA E TIPO DE PRODUTOS: Escolha a
categoria e tipo de produto que melhor condiz com
o anúncio.

UNIDADE DE MEDIDA: Escolha a forma de venda
do seu produto: toneladas, quilos, litros, metros,
unidades, etc.

QUANTIDADE: Informe aqui a quantidade total que
está disposto a negociar.

DESEJA ATIVAR O PRODUTO? Você pode definir um
período de ativação do produto preenchendo a data de
início e a data de término. Caso queira deixar por tempo
indeterminado basta deixar os campos em branco.

DATA DE ENTREGA: Informe aqui o(s) dia(s) que
você realizará a entrega para o cliente.
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MEUS PRODUTOS

Utilizado para buscar produtos anunciados por
categoria, trocar fotos publicadas, editar

informações sobre os produtos, além de ver as
negociações realizadas em cada anúncio..

QUALIFICANDO NEGOCIAÇÕES

Após a finalização de cada negociação, serão
exibidas perguntas que qualificam e pontuam os
usuários. Por isso, é tão importante uma boa
descrição do produto, meios de pagamento e
entrega, deixando tudo o mais claro possível para o
cliente.
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DICAS DE
FOTOGRAFIA
Se não possuir fotos dos seus produtos ou tiver e quiser
renova-las, leia aqui algumas dica que irão te ajudar.

VERIFIQUE A RESOLUÇÃO DO SEU

APARELHO

Sempre verifique se a sua câmera fotografia ou
celular está programado em sua máxima resolução.
Isso faz com que as fotos sejam nítidas.HD

PENSE NA LUZ

Com uma boa luz você não precisará usar o flash
do seu aparelho. Isso faz com que as cores não
fiquem retorcidas. É importante que o produto

esteja bem iluminado, preferencialmente por luz
natural ou por fonte de luz que não apareça na

imagem. Lembre-se de colocar sempre o objeto a
favor da luz

EVITE USAR ZOOM

Dependendo do aparelho, o zoom pode diminuir a
qualidade da fotografia e prejudicar o foco da
imagem, prefira assim, chegar mais perto do
objeto.
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FUNDOS NEUTROS

Para fotos de exposição de objetos recomenda-se
fundos neutros, como branco ou preto. Assim é

possível que o cliente veja os detalhes da sua peça
com mais clareza.

USE AS DUAS MÃOS

Usar as duas mãos ajuda a ter firmeza e um
enquadramento melhor. Além do auxilio para ter um
foco perfeito, com as duas mãos você conseguirá
explorar o melhor ângulo do seu produto.

EDITE AS IMAGENS

Depois de tirar as fotos e decidir qual ficou melhor,
você pode usar um editor de imagem para obter

um enquadramento centralizado ou ajustar aquela
cor para que fique mais próxima da realidade. Para
o NEGÓCIOS DO BEM recomendamos que as fotos

estejam no formato quadrado.
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INFORMAÇÕES
IMPORTANTES
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E S T O Q U E

Presume-se que, mediante a inclusão do anúncio no NEGÓCIOS DO BEM, a empresa
manifesta a intenção, declara possuir o direito de vender o produto e que existe
estoque em quantidade suficiente para cumprimento de sua oferta, além de dispor
do produto para entrega imediata ou para a entrega no prazo negociado
diretamente com o cliente/comprador interessado.

C A N C E L A M E N T O  D O  A N Ú N C I O

A SECRETARIA DE DESENVOLVIMENTO ECONÔMICO, que monitora o NEGÓCIOS
DO BEM, poderá remover os anúncios cujas características não estejam de acordo
com os critérios elencados durante o cadastramento.

T R O C A S  E  D E V O L U Ç Õ E S

O NEGÓCIOS DO BEM é uma plataforma de conexão, portanto, caso seja necessário
a troca ou devolução de um produto negociado através do site, o cliente deverá
entrar em contato diretamente com a empresa anunciante e tratar com a mesma as
condições para realizar esse procedimento.
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F O R M A S  D E  P A G A M E N T O

As formas de pagamento de qualquer produto anunciado no NEGÓCIOS DO BEM
deverá ser tratada entre o anunciante e o comprador. Fica sob responsabilidade da
empresa indicar as opções de pagamento para o cliente/consumidor.

P R A Z O  D E  E N T R E G A

O prazo de entrega dos produtos anunciados no NEGÓCIOS DO BEM deverá ser
tratado diretamente com o cliente/consumidor. Fica sob responsabilidade da
empresa indicar as opções de logistica de entrega da mercadoria para o
cliente/consumidor.

A T E N Ç Ã O

O NEGÓCIOS DO BEM se isenta de qualquer responsabilidade e obrigação pela 
 disponibilidade, pontualidade ou segurança dos produtos anunciados na
plataforma, e se reserva o direito de modificar, suspender ou encerrar o serviço
com  ou sem aviso prévio, a qualquer momento.




